
Задания для партнеров 

на август  2017 



Что нужно сделать? 

Посмотрите видео: https://www.youtube.com/watch?v=6ZH3JLy1G5M 



Обратите внимание на 

описание 



Сделайте себе аккаунт на 

YouTube и скачайте видео на 

свой аккаунт 

С  

 

https://www.youtube.com/watch?v=f1JzJXStshg  

 

Сделайте описание под видео 

 

https://www.youtube.com/watch?v=f1JzJXStshg
https://www.youtube.com/watch?v=f1JzJXStshg


1. Сделайте сорбет по предложенному 

рецепту и пригласите партнеров на 

домашний кружок с дегустацией сорбета. 

2. Ознакомьте своих партнеров с видео и 

предложите чтобы они сделали сорбет и 

угостили своих знакомых 

 

3. Продвигайте свое видео (скаченное) в 

СлцСетях 

 



Что нужно сделать? 

• Посмотрите, какие промоушены действуию 

на вашем рынке. Посчитайте выгоду по 

покупке продукции 

• Прозвоните своих партнеров, и дайте им 

информацию (продукция со скидкой хх% 

действует до АА.2017 года): 

• Сообщите какую выгоду они получат 

 



Что это может дать Вам? 

До 100% рост товарооборота до сентября 2017 

года. 



И рост Вашего чека!!! 



Что нужно сделать? 

• Прозвонить лично (не эл. почта, не 

социальные сети) своих партнеров, и дать 

им информацию (продукция со скидкой хх%) 

• Некоторые лидерские структуры смогли 

увеличить в январь-март  2017 года 

товарооборот на 100% благодаря  активной 

работе  с акциями!!! 



Включайтесь в программы от 

своих директоров.  



Учитесь делать 

дополнительные предложения 

• Когда кто-то покупает продукцию на 

домашнем кружке, смотрите какую проблему 

пытается решить человек (какие 

дополнительно продукты необходимы) 

• Научите делать дополнительные 

предложения своих партнеров 



Действия на месяц: 

№

2 

Действия План Факт 

1 Сколько планируете сделать допол. предложений лично  30 

2 Сколько запланировано сделано допол. предложений в структуре  90 

3 Сколько человек согласилось купить у Вас  20 

4 Сколько человек согласилось купить всего по структуре 60 

5 Какой дополнительный товарооборот у Вас  600 

6 Какой дополнительный товарооборот всего  1500 

7 Сколько партнеров в структуре начали делать дополнительные 

предложения  

2 

8 Сколько человек подпишут соглашения у Вас  3 

9 Сколько человек подпишут соглашения в структуре  10 

http://leader1000.com/ - изучайте и используйте 

http://leader1000.com/


Действия на август-ноябрь: 

№

2 

Действия План Факт 

1 Сколько планируете сделать допол. предложений лично  120 

2 Сколько запланировано сделано допол. предложений в структуре  360 

3 Сколько человек согласилось купить у Вас  80 

4 Сколько человек согласилось купить всего по структуре 240 

5 Какой дополнительный товарооборот у Вас  2400 

6 Какой дополнительный товарооборот всего  6000 

7 Сколько партнеров в структуре начали делать дополнительные 

предложения  

8 

8 Сколько человек подпишут соглашения у Вас  12 

9 Сколько человек подпишут соглашения в структуре  40 

http://leader1000.com/ - изучайте и используйте 

http://leader1000.com/


Подготовить план-отчет для 

спонсора до 9 августа 

(включительно): 
1. Сколько встреч за июнь июль (30) план, (?) реально? 

 

   



Подготовить отчет для спонсора 

до 9 августа (включительно): 
2. Сколько домашних кружков провели за июнь июль (4) 

план, (?) реально? 

 

   



Подготовить отчет для спонсора 

до 9 августа (включительно): 

3. Сколько раз играли в «Стань Чемпионом» за июнь (2) 

июль план, (?) реально? 

 

   



Подготовить отчет для спонсора 

до 9 августа (включительно): 

4. Сколько человек в структуре создали коллаж мечты в 

июне (2) июле план, (?) реально? 

 

   



Подготовить отчет для спонсора 

до 9 августа (включительно): 
5. Просмотрели видео 

http://www.youtube.com/watch?v=XXtV9vESE2Y   

«Секреты увеличения бизнеса 1 часть?» 
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Действуйте а не собирайте 

информацию. 

http://nbt.expert/ - изучайте 

и используйте 

http://leader1000.com/


3 встречи каждый день! 

• Проведите каждый день 

встречи с 

потенциальными 

партнерами или 

возьмите обращение 

(работа по 

рекомендациям)  



Проводите домашние кружки с 

продукцией. 



Если домашние кружки с 

продукцией, то … 

Продукция покупается в среднем на 300% 

больше, чем (в случае домашнего кружка без 

продукции). 

 

С продукцией – около 100 PV 

 

Без продукции – около 25 PV 



Дополнительные 

предложения (за 3 дня) 

1. Сделали доп. предложений – 3 

2. Согласились купить              – 2   

3. Дополнительный товарооборт  - 60 PV 

http://nbt.expert/ - изучайте и используйте 

http://nbt.expert/


Смотрите, какие Ваши 

действия ведут к Успеху! 



Задавайте себе вопрос: «Я 

действительно делаю бизнес?» 



Что это за бизнес? Ваши 

действия легко повторить 

партнерам? 



Вы можете добиться успеха! 

 

 

 

 

• Если будет соблюдать 

правила построения 

бизнеса. 



Забронируйте свое участие в Фестивале 

«День Рождение Компании» в Минске! 



Создавайте бизнес, а не 

накапливайте информацию... 



Используйте систему, а не 

отдельные элементы... 



Выполняйте конкретные 

действия! 

1.  Прочитайте внимательно 
промоушен , которые 
объявляют Ваши 
непосредственные 
спонсоры и компания. 
Возьмите на себя 
ответственность. 
Напишите заявление до 
..... и отдайте своему 
лидеру. А Лидер ..... 
передает написанные 
заявления своему 
директору. 

 

 



Коллаж мечты 

2. Помогите сделать 

коллаж мечты новому 

партнеру. Как он 

выглядит, можете 

посмотреть видеоролик 

Анны Степановой 

«Презентация Мечты» 

 

Кликайте на ссылку и смотрите:  

http://rutube.ru/video/ae9709bca687567b11066f59cc0dc8d2/  

http://rutube.ru/video/ae9709bca687567b11066f59cc0dc8d2/


Домашние кружки 

3. Возьмите участие 

минимум в 4 

домашних кружках у 

своего спонсора или 

лидера. Или 

проведите сами у 

себя дома. 

http://leader1000.com/ - изучайте и используйте 

http://leader1000.com/


Стань чемпионом 

4. Сыграйте 2 раза в 

игру «Стань 

Чемпионом» (для тех 

кто не играл). Кто 

играл – 1 раз. 

  

     

Кликайте на ссылку и смотрите: 

http://www.youtube.com/watch?v=1Lg8FFHRpgw   

http://www.youtube.com/watch?v=1Lg8FFHRpgw


Школы и презентации 

 

5. Обязательно 

посещайте школы и 

презентации 

 



Продукция 

6. Для тех, кто не знает 

что купить из 

продукции – 

приобретите: 

Хлорофил, Омега-3, 

Лецитин, Грепайн, 

СмартМил  



Внимательно изучите видео: 

http://www.youtube.com/watch?v=XXtV9vESE2Y 

 

Секреты Увеличения Вашего Бизнеса! (часть 1) – 

для тех, кто не смотрел. (Кликайте на ссылки и 

смотрите) 

Кто смотрел -  (часть 2)  

http://www.youtube.com/watch?v=NbieVJVR3pE  

http://www.youtube.com/watch?v=NbieVJVR3pE


Ссылки  

http://www.youtube.com/watch?v=dMQL9GBeH1c – Грепайн 

http://www.youtube.com/watch?v=iHzE2BZ4fJk –  Хлорофилл 

http://www.youtube.com/watch?v=A_ZLWQGQy5g – Омега 3 

http://www.youtube.com/watch?v=P8S8P7iViWs – Лецитин 

https://www.youtube.com/watch?v=ztzTMRi1EM4 – SmartMeal 

 

https://www.youtube.com/watch?v=ztzTMRi1EM4


Алгоритм 

1. Личный прозвон партнерам. Общая тема. 

Ценности.  

2. Информация о продукте, решение 

проблем... Есть интересное видео 

(интрига)... 

3. Могу дать ссылку. Пересылка ссылки. 

4. Через 1-3 дня прозвон, обсуждение видео и 

проблемы. 

5. Через 3 дня очередной разговор по 

телефону. Ценности... 

  



Действия про работе с холодным 

рынком за последние 7 дней: 

1. Сколько контактов при соцопросах? 

2. Подписано соглашений (после соцопроса)? 

3. Контакты через Интернет? 

4. Подписано соглашений (через Интернет)? 

5. Другие действия (опишите какие)? 

6. Подписано соглашений? 

 

Пример: 20 – 1 – 20 – 2 – 5 (опрос) – 1 



Ваши действия за последние 

7 дней (рекомендации) 

1. Сколько контактов отработано – 6 

2. Сколько человек подписали соглашение – 1 

3. Сколько сказали – «подумаю»            - 4 

4. Сколько сказали – «нет»                      - 1  

5. Сколько новых рекомендаций             - 6 

 

http://leader1000.com/ - изучайте и используйте 

http://leader1000.com/


Действия нужно делать 

СЕЙЧАС! 



ВЫ ЭТО МОЖЕТЕ! 


