
Домашний кружок 
(Домашняя встреча, презентация) 



Цели домашнего кружка 

1. Получить партнера или потребителя 

2. Получить рекомендации. 

3. Сделать дополнительные продажи (для 
дистрибьюторов) (Смотри, а это 
оказывается действительно покупают…) 

 

 



Кто приходит на кружок? 

1. Ваши знакомые, друзья и родственники. 

2. Родственники и друзья Ваших 
дистрибьюторов. (Пока Ваши 
дистрибьюторы не начали сами проводить 
кружки) 4 кружка достаточно, чтобы 
получить навыки  проведения. 

 



Сколько длиться кружок? 

 Максимум 2 часа. 

Обычно от 1 до 1,5 часов. 



Алгоритм домашнего кружка 

1. Знакомство. Начинает хозяин. 30-90 
секунд. По кругу знакомимся. Кто не хочет, 
имеет право. 

2. Обстановка. Хозяин приносит чай (воду, 
печенье, конфеты). Легкий перекус. Нет 
еды. Нет спиртного. 

3. Дегустация продукции (под рассказ). 
БАДы. Косметика.  

 



1. Знакомство. 
Меня зовут …. 

По профессии я … 

У меня была проблема … (здоровье, нехватка 
денег….) 

Я не мог решить эту проблему … месяцев, лет. 

Но однажды меня познакомил … с …. 

И буквально за месяц (…) я смог …. 

Сейчас я создаю свой бизнес вместе с NSP… 



2. Обстановка  

В процессе знакомства выявляется человек 
(дистрибьютор), который становится 
ведущим. Хозяин выполняет роль официанта 
(подносит вкусности). 



3. Дегустация продукции. 

Ведущий рассказывает свою историю приема 
продукции. Хозяин приносит продукцию, 
которой пользуется для желающих 
попробовать. 

При удобном моменте делается 
дополнительное предложение. 

Приглашенные выступают в основном в 
качестве зрителей.   



Важно!!! 

• Уметь работать с возражениями (потому 
что на самом деле это не возражения)…  



Алгоритм работы с 

возраженями 

 1. Выслушайте  возражение 

до конца. 

 2. Согласитесь с правом 

человека иметь своѐ мнение и 

думать определѐнным 

образом. 



Например: 

 - Да, я Вас понимаю. Я тоже так 

когда-то думал… И всѐ же… 

 - Да, я вас понимаю, мне тоже 

когда-то так казалось…И всѐ 

же… 

 - Да, я вас понимаю, такое 

мнение может быть…И всѐ же… 
 Союз «НО» для связки фраз применять не 

рекомендуется. 

 - Да, я вас понимаю, такое 

мнение может быть,  НО… 



3. Задайте уточняющий вопрос. 

 - Что Вы имеете ввиду? 

  - Откуда Вы об этом узнали? 

  - А что Вы сами об этом думаете? 

  - На каком основании сделан такой вывод? 

  - Как Вы себе это представляете? 

 - Где именно, когда Вы об этом слышали? 

  - Кто именно Вам об этом сказал? 

  - Как Вы определяете, хорошо это или плохо? 

  - Как Вы считаете, что лучше…? 

  - Что мешает Вам это сделать? 

  - Что случится, если Вы это сделаете? 

  - Правильно ли я Вас понимаю, что …? 



 4. Выслушайте ответ на 

уточняющий вопрос до конца 

и опять задайте вопрос… И 

так до тех пор, пока 

собеседник не захочет 

выслушать Ваше мнение, 

информацию.  



всего 4 этапа  

1. Выслушать до конца 

2. Согласиться с правом 

человека иметь свое мнение 

3. Задать уточняющий вопрос 

4. Выслушать ответ и при 

необходимости вернуться к 

пункту 2. 

 



Почему домашний кружок? 

1. Малозатратный 

2. Быстроизучаемый 

3. Высококонверсионный 

4. И …. легкодублицируемый 

 

 



Статистика 

  Средний процент подписания 

– около 80%. 

 Затраты времени на кружок – 

60-90 минут. 

 В день можно провести 4-6 

кружков. 


