


Ссылка на записанный вебинар:

https://www.youtube.com/watch?v=-nypOAMm7qY

https://www.youtube.com/watch?v=-nypOAMm7qY


Как я пришел в NSP

• Год в первой своей сетевой компании

1. Продаж нет

2. Подписаний нет

Средняя зарплата около 20$ (1998-2000г.)

Стоимость входа 150$

Квалификация на эквивалент Лидера в НСП)

4000$

Средняя стоимость продукта 45$



Предложение, которое я услышал в 
магазине

Преимущества:

1. Вход – 15$

2. Средняя стоимость продукта 8$

3. Квалифицироваться можно за счет личного 
потребления продукта



Почему у меня получилось

1. Я привык к большому количеству 
презентаций

2. У меня была расширенная зона комфорта 
(мог ходить по квартирам, делать 
соцопросы на улицах…)

3. У меня была уверенность в моих 
действиях. 



Что происходит, когда человек 
уходит из НСП в другую компанию

1. Лучше маркетинг-план?

2. Значительно дешевле продукция?

3. Лучше Интернет-поддержка?

4. ……



Кейс 1



Из НСП ушла в ранге Л-М в 2000 году. Доход 
от 400$. Причины ухода (по ее словам):

Не нравился спонсор. 

С 2000 по 2018 год прошла еще 4 компании 
(те, о которых я знаю)



Достижения в последней компании

Пока говорить рано. Но на сегодня не выше 
ранга (эквивалент нашего Лидера)



Что могла иметь в NSP за 18 лет.

Минимум 250 000 $ за весь период (если бы 
просто поддерживала свой личный 
ежемесячный объем 30PV)

Максимум 2 и более млн $ за весь период



1. Лучше маркетинг-план?

2. Значительно дешевле продукция?

3. Лучше Интернет-поддержка?

4. ……

Спонсор – человек, который дал тебе удочку…

А ловить «рыбу»…



Кейс 2



Из НСП ушла в ранге Л-М в 2013 году. 
Потенциальный доход от 1 до 2 тысяч К. 
(Слабые лидеры 1-го уровня. Одна сильная 
ветка) Реальный 200-500$

Причины ухода (по ее словам):

1. Спонсоры не помогают

2. Нет поддержки в Интернете

3. Старая компания



Достижения в новой компании за 4 
года

Прошла множество платных и бесплатных 
курсов по построению бизнеса через 
Интернет.

Ранг скорее всего Л или Л-А. За 4 года не 
была не на одной международной школе (в 
новой компании)

Сайт не работает.

Фан страница последний пост 9 месяцев 
назад. Всего 114 подписчиков. 



Какие основные ошибки

Нет понимания, что бизнес в Интернете 
требует:

1. Специальных знаний (постоянно 
обновляемых)

2. Постоянных вложений денег в рекламные 
кампании. Минимум несколько сот $ 
каждый месяц.

3. Бизнес в Интернете сложно 
дублицировать



Если бы не ушла

За 5 лет имела бы доход от 60000 до 120000$



1. Лучше маркетинг-план?

2. Значительно дешевле продукция?

3. Лучше Интернет-поддержка?

4. ……



Кейс 3



Из НСП ушел в ранге Д-К в 2012 году. 

Доход средний 15 000$. 

Потенциальный доход при ранге Д-М более 
20 000$

Причины ухода (по ее словам):

1. Старая компания

2. Нет уверенности в компании



Достижения в новых компаниях за 6 
лет

Прошел уже 2 компании

Ранг скорее всего Л или Л-К. За 6 лет не был 
не на одной международной школе.  (постит
фото из поездок с НСП)

Фан страница последний пост 10 месяцев 
назад. Всего 200 подписчиков.  Но обучает, 
как работать с фан стр.





1. Лучше маркетинг-план?

2. Значительно дешевле продукция?

3. Лучше Интернет-поддержка?

4. ……



Выводы.

На сколько должен быть лучше м-п? У нас 
выплаты (реальные) 51%



На сколько должна быть дешевле 
продукция?



Насколько должна быть лучше 
интернет-поддержка?



Инструмент по трендам. 
Изучайте сначала тренды, а потом 

планируйте…

https://trends.google.ru/trends/

https://trends.google.ru/trends/

